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TORRELAGO
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MEDIDAS ENERGÉTICAS

1. Aislamiento de fachadas

2. Renovación de la red

3. Biomasa + Gas

4. Bombeo de caudal variable

5. Acumulación energética

6. Subcentrales por edificio

7. Monitorización y control

8. Contaje inteligente

9. Control individual
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MODELO DE NEGOCIO
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MODELO DE NEGOCIO: SERVICIO
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MODELO DE NEGOCIO: INFRAESTRUCTURA
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MODELO DE NEGOCIO: CLIENTES
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MODELO DE NEGOCIO: FINANZAS
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Totales
CE Inversión privado

Fachadas 14.0 M€ 7.0 M€ (50%) 7.0 M€ (50%)

Energía 2.5 M€ 1.0 M€ (40%) 1.5 M€ (60%)
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CONCLUSIONES

• Esquemas financieros innovadores: instituciones públicas (EC), compañías privadas
(contrucción y energía), entidades financieras (banca verde) and propietarios privados
de edificios.

• Entidades financieras clásicas no entienden los ahorros económicos como una garantía
para apoyar proyectos de rehabilitación integral necesidad de ‘bancos verdes’.

• El modelo de negocio de las compañías debe ser flexible, adaptándose a las
necesidades del cliente final.

• Los proyectos de renovación a gran escala con unos objetivos ambiciosos de reducción
energética sólo son posibles bajo un esquema de financiación a largo plazo.

• Trabajo colaborativo entre las diferentes entidades.

• El conocimiento del usuario y la implicación de los ciudadanos son factores claves en
la consecución de los ahorros energéticos.
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